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Bona nota assegurada
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AMB VISTA AL CURS QUE ARA COMENCA, | DE LA MA D’ENTITATS ASSEGURADORES, VEMPRESA BARCELONINA EDUCA-SYSTEM
HA LLANCAT UN PRODUCTE QUE COBREIX LES CLASSES PARTICULARS AL DOMICILI DE ESTUDIANT EN CAS DE BAIXA DAQUEST

'Estat espanyol registra un
L dels indexs més elevats de

fracas escolar. Un 29,9% de
la poblacié dentre 18124 anysno ha
acabat la secundaria obligatoria. I,
segons diversos estudis, Catalunya
és entre les primeres comunitats,
ambun 32%. Els experts assenyalen
que una de les muiltiples raons que
ho expliquen és I'absentisme dels
centres educatius. El fet que unnen
s’hagi de quedar a casa durant una

setmana a causa de qualsevol ma- |

laltia o accident li fa acumular un

retard amb els seus companys de |

classe. |, sila baixa s'allarga, el llast
pot ser més gran.

Fa uns quants cursos, l'empresa
de classes particulars a domiceili
Educa-System es va trobar amb

| aquest panoramaambun dels seus

alumnes. Arran del cas, al seu funda-
doridirector, Sebastian Triviére, se
livaencendre labombeta. Buscava
un servei que els diferenciés de la
competéncia que hasortit al mercat.
[lasituaci6 d’aquell alumne la hiva
posar davant dels nassos. Triviére
va pensar (ue era una bona idea
llancar una asseguranca que cobris
unes quantes hores de classes par-
ticulars en el domieili de 'estudiant
en cas de baixa.

D’aixd en fa quasiun any. Després,

I'empresa va haver de contactar |
amb una corredoria que es dedica |
amuntaraquest tipusd’asseguran- |

d Novellas

LLICONS. Un dels professors d' Educa-system i la seva alumna durant una classe al domicili de la nena.

EL PRODUCTE COBREIX
DE 20 A 80 HORES DE
CLASSE | COSTA ENTRE 12
| 48 EUROS LANY

¢a, Inov Insurance, i amb una asse-
guradora que cobris el rise, April
Iberia. Aquesta ha estat la part més

dura per a Triviére: «El més dificil |

ha estat trobar una asseguradora

que volgués cobrir una cosa sense |

referénciesy. Després de mesos de
negociacionsiestudis, amb vista al
curs que ara arranca s'ha llancat
Educa-Protect, que ofereix paquets

devint, quaranta, seixanta o vuitan-
ta hores de classe per un preuque va
de dotze a 48 euros I'any. Els alum-
nes han de tenir entre sisi 24 anysi
poden provenir de qualsevol escola,
universitat o centreeducatiu.
«L'objectiu és arribar a unes
100.000 polisses en tres anys»,
afirma Triviére. Segons el direc-
tor d’Educa-System, encaras’hade

comprovar la taxa real de consum,
perd aquest curses podria arribar a

la xifra de 20.000. D'entrada, totsels |

alumnesde l'empresasubscriuranla |

polissa perqué aquesta aniré inclosa

| enlamatricula.

Amésdeles families, Triviére creu
queel producte pot resultar interes-
sant per a centres educatius i em-
preses. «Un col-legi privat pot oferir
amb Educa-Protect un valor afegit
inomés sén dotze euros més de ma-
tricula I'any», explica Sebastiin
Triviére. Fins i tot s’han posat en
contacte amb ell bancs i caixes que
estudien incloure'l en la promocié
de productes per a joves.

Abans de ser pioner amb el llan-
cament de 'asseguranca, Triviére
ja ho havia estat quan va fundar
Educa-System. L'empresa va ser
la primera d’aquest tipus en el
mercat espanyol, que encara avui
esta poc regularitzat, ja que el 95%
correspona economia submergida.
I laidea, nascuda també d'una si-
tuacié concreta (Triviere, d'origen
frances, es va instal-lar a Barcelona
iesvacasar ambunaautdctonaque
no sabia gens de francés i trobava
a faltar una empresa que li oferis

classes particulars al seu domicili |

ambuna certa flexibilitat) i cuinada

als fogons d'ESADE, on en aquells '

moments feiaun MBA, va tenir éxit.
Ara,implantada atretze provincies
i amb una filiata Méxic, facturauns
1,4 milions d'euros, fa 10.000 hores
de classes al mes i té una xarxa de

| 5000 professors. B
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